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SDR com Inteligencia Artificial

A EVOLUCAO RA PROSPBECAO COMERGIAL:

— Mais cerdéncia, mais controle e mais previsibilidade.
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Aumentar as vendas hoje
nao depende apenas de
bons vendedores.

E necessdrio ter processos consistentes,
velocidade e o timing certo.

Enquanto equipes se sobrecarregam com contatos
manuais e follow-ups repetitivos, oportunidades se
perdem no caminho.

E isso ndo ocorre por falta de interesse, mas por falta
de ritmo e organizacdo.



A maioria das empresas enfrenta os mesmos
desafios todos os dias:

@ Leads sem contato ou sem follow-up;
) Abordagens inconsistentes;
(v Baixa cadéncia didria;

@ Falta de previsibilidade comercial.

O problema néo é o esfor¢o da equipe. E escala.



O Agent € um SDR virtual
com Inteligencia Artificial
criado para assumir o
base da operacgao

de prée-vendas.

Ele entra em contato, conversa,
qualifica e agenda reunioes.

Tudo de forma estruturada, consultiva
e alinhada ao seu processo comercial.

Todas essas etapas acontecem no WhatsApp Business,
com cadéncia programada e supervisdo total.



E vocé quem determina:

O tom da conversa (consultivo, empdtico ou direto);
O comportamento da IA em cada interacdo;
Os limites da abordagem;

O objetivo da conversa (qualificar, agendar, transferir para humano).

Quanto mais contexto e direcionamento vocé insere nos prompts, mais o Agent SDR se
comporta como um verdadeiro memlbro do seu time comercial.



quq empreSCI @ Importacdo e reaproveitamento de listas;
pode operar
emum qmbiente @ Fluxos de cadéncia configuraveis;
proprio, com:

(\/, Programacdo por periodo ou campanha;
<\/, INntegracdo com WhatsApp Business e e-mail;

(\/, Agendamento integrado ao Kommo.

Tudo conectado ao funil comercial, sem friccao.




O diferencial do Agent SDR esta no controle,
pois em qualquer momento seu time pode:

(v Pausar a atuagdo da IA;
) Assumir a conversa manualmente;

) Intervir em negociagdes sensiveis.

Afinal, a IA foi feita para acelerar processos.
Mas é o humano quem decide o momento certo de cada etapa.



Malis cadéncia sem sobrecarregar o time, com presenca constante no pipeling;

Qualificacdo mais consistente e padronizada, o gue reduz ruidos
e aumenta a taxa de conversao;

Leads entregues no momento certo, com mais contexto e real intencdo de compra;
Previsibilidade comercial, a partir de processos replicavels e mensuravels;

Escala sustentavel, sem depender do aumento proporcional da eqguipe.

O resultado é uma operagdao mais eficiente, inteligente e preparada para crescer com controle.
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O Agent SDR é uma ferramenta a mais para a sua
empresa criar espaco para vender melhor.

Converse com um especialista e veja como o SDR com
A pode transtformar sua operacdo comercial.

Fale conosco
[contato]



